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Utgangspunktet

ÅLite digitale gaver

ÅFå innsamlingsaksjoner på Facebook

ÅLav kjennskap i markedet

ÅSkolene ønsket en digital plattform



Målet

ÅFlere innsamlingsaksjoner

ÅGjøre det enklere for skolene

ÅVise merkevaren vår bedre frem 

ÅFremstå mer konkret, og bygge 
kjennskap



Løsningen

ÅEn plattform som både skoler og 
private givere kan bruke
ÅVi får navnene og kan 

kommunisere med givere
ÅMulig med anonyme 

innsamlingsaksjoner
ÅRemarketing-muligheter
ÅEgne «Strømmestiftelsens

innsamlingsaksjon» 
ÅKampanjer for enkelte prosjekt, og 

for å få givere til å starte 
innsamlingsaksjoner generelt



Interne ressurser

ÅSamarbeid mellom digital og skole, med god 
støtte fra Tindra-eksperten. 

ÅUtover dette 
Åsak i magasinet HTS

Åhovedsak på websiden

Åomtalt i våre sosiale medier.

ÅDM



Resultater

ÅLansering med skoleaksjon

ÅFikk respons på magasin, 
nyhetsbrev og annonser

ÅOgså gaver via direkte innskudd og 
DM

ÅAntall innsamlingsaksjoner doblet 
sammenlignet med våren 2019

ÅDe som bruker iRaiser-løsningen 
samler i snitt inn mer penger enn 
de som bruker Facebook 

ÅGod måte å bygge merkevare på



Planen videre

ÅFortsatt fokus på skolene

ÅFølgeopp givereogdesom
starter innsamlingsaksjoner

ÅSe på muligheten for å utnytte 
dataene i analyse
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